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DAS-RICHTIGE-FENSTER.de — Neue Plattform von VEKA und SEMCO
Fokus auf Mehrwertfenstern, -glasern und -profilen

DAS-RICHTIGE-FENSTER.de — so lautet der Name der gemeinsamen Online-Platt-
form der Marktfiihrer VEKA und SEMCO, die seit Kurzem im Internet zu finden ist.
Denn was friiher undenkbar war, ist heute Realitat: Selbst ein erklarungsbediirftiges
Bauelement wie das Fenster wird inzwischen in vielen Online-Shops angeboten. Bei
den Betreibern handelt es sich jedoch in vielen Fallen um IT-Start-ups und nicht um
Fachleute aus der Branche. Dabei gibt es rund um ein Fenster viele wichtige Fakto-
ren und technische Besonderheiten zu beachten, sodass immer eine kompetente
Beratung beim Fachbetrieb vor Ort noétig ist. Doch wie bringt man interessierte Bau-
herren und Anbieter schnell und unkompliziert zusammen? Mit der Online-Plattform
DAS-RICHTIGE-FENSTER.de!

So soll ab jetzt mittelfristig die grote deutschsprachige Content-Plattform zu den Themen
Premiumfenster, -glas und -profile entstehen. Mit dem Angebot auf der Webseite will man
sowohl private als auch gewerbliche Bauherren zu Mehrwertprodukten rund um das Fens-
ter informieren und inspirieren. Die Inhalte helfen dem Nutzer dabei, mit einem guten Ge-
fuhl die richtige Entscheidung beim Fensterkauf zu treffen. Damit unterstiitzt man nicht nur
die Beratungsarbeit der Plattformpartner, sondern bietet auch eine effektive Online-Ver-
kaufsférderung in Bezug auf Produkte mit Mehrwert.

Sowohl Premiumglaser als auch -profile aus Kunststoff sind heutzutage wahre Multita-
lente. Im Gegensatz zu Standardprodukten vereinen sie zahlreiche Eigenschaften in nur
einem Produkt und schaffen damit — im wahrsten Sinne des Wortes — mehr Werte. Bei-
spielsweise bieten SEMCO-Klimaglaser durch ihre sehr geringen g- und Ug-Werte alleine
schon optimalen Warmeschutz im Sommer und maximale Energieeffizienz im Winter. Je
nach Kundenbedarf konnen sie mit weiteren Zusatzfunktionen wie Sicherheit, Schall-
schutz, Anti-Kondensation, Anti-Reflexion oder Vogelschutz flexibel kombiniert werden.
Im Zusammenspiel mit qualitativ hochwertigen Klasse A Kunststoff-Profilsystemen von
VEKA (nach DIN EN 12608) entstehen daraus Premiumfenster mit spirbarem Mehrwert
fur die eigene Immobilie sowie das personliche Wohlbefinden.

Diese Kombinationsmdglichkeiten und die daraus resultierenden Vorteile, zum Beispiel
das Einsparpotenzial bei Energiekosten, kennen viele Bauherren noch nicht. Diese Un-
kenntnis fuhrt oft zu falschen Kaufentscheidungen, denen man mit den Informationen auf
das DAS-RICHTIGE-FENSTER.de begegnen will.
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2Wir setzen auf ein umfangreiches und vor allem informatives Portal mit grof3er Reich-
weite, das malfigeblich von der nachgelagerten personlichen Beratung unserer Partner
lebt — den Fachbetrieben vor Ort*, so Alexander Scholle, Leiter Vertrieb Profile Inland bei
VEKA. Durch ihre tagliche Arbeit wissen die teilinehmenden Fensterfachbetriebe um die
Funktionsweisen und Vorteile der VEKA- und SEMCO-Mehrwertprodukte und kénnen hier
umfassend Auskunft geben. Wir unterstitzen sie dabei zudem mit regelmaRigen Schulun-
gen. ,Frei nach dem Motto ,Das Beste aus zwei Welten* verbinden wir so die Vorziige der
Online-Prasentation mit der Kompetenz der regionalen Fensterfachbetriebe zu einer kom-
pakten Einheit: Online informieren und offline kaufen — das ist unser Konzept hinter DAS-
RICHTIGE-FENSTER.de", erganzt Klaus Kéttering, Geschaftsflihrer Vertrieb und Region
West bei SEMCO.

Eine wesentliche Rolle auf der Webseite spielt der Fenster-Inspirator, ein intuitives Tool,
das die Besucher der Seite nutzen kdnnen, um sich tageslichtdurchflutete Wohn- und Ar-
beitswelten anzeigen zu lassen. Mit dieser selbst erstellten Inspiration werden sie zur Be-
ratung an einen Fensterfachbetrieb ihrer Wahl weitergeleitet. Da DAS-RICHTIGE-FENS-
TER.de kein Online-Shop ist, gibt es unverbindliche Produktempfehlungen und keine
Preisangaben. Authentische Renderings vermitteln den Bauherren wahrend der Nutzung
einen realen Eindruck von ihrer jeweiligen Auswahl und Einstellung. Als Erganzung kon-
nen sie jederzeit zwischen der Innen- und AuRenansicht wechseln und zur vorherigen
Seite zurtick- oder zur nachsten Seite vorgehen. Ein Infofeld mit Bedienungshinweisen auf
jeder Seite rundet die Nutzerfreundlichkeit des Fenster-Inspirators ab.

»Mit unseren Inhalten schaffen wir bei den Bauherren ein Bewusstsein flr die vielfaltigen
Funktionen, Kombinationsmdéglichkeiten und Mehrwerte unserer Produkte und bieten
ihnen damit letztendlich eine fundierte Entscheidungshilfe beim Fensterkauf, fasst Ale-
xander Scholle den Nutzen hinter der Online-Plattform zusammen. Klaus Kéttering flhrt
dazu weiter aus: ,Damit erleichtern wir wiederum die Arbeit unserer Partner, denn sie star-
ten ihre Beratungen nicht mehr bei null. Durch die Ubermittlung qualifizierter Leads bieten
wir ihnen zudem eine aktive Verkaufsférderung, die am Ende auf allen Seiten mit mehr
Auftragen zu mehr Erfolg fuhrt.*

Partner der Online-Plattform kédnnen VEKA- und SEMCO-Kunden aus ganz Deutschland
werden. Denn das ist den beiden Betreibern der Online-Plattform klar: Technisch an-
spruchsvolle Mehrwertprodukte werden nur durch eine Uberzeugende Beratung vor Ort
verkauft. Keine noch so gute Online-Plattform ersetzt den versierten Fensterfachbetrieb.
Aber ohne Online-Plattform landen viele Bauherren gar nicht erst bei einem Spezialisten.
Genau deshalb setzt man auf einen hybriden Ansatz aus Online-Plattform mit Direktver-
bindung zum Fensterfachmann.

Selbstverstandlich investieren die Initiatoren fir die Vermarktung der Webseite in eine
umfassende Kampagne, damit man zukunftig auf allen wichtigen Kanalen maximale Auf-
merksamkeit bei potenziellen Bauherren fir DAS-RICHTIGE-FENSTER.de generiert.
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Gleichzeitig erfiillt die Plattform alle Anforderungen, um bei der Google-Suche nach Fens-
tern, Glas und Profilen so weit oben wie moglich zu erscheinen.

Um das zu erreichen, werden alle Besucher von DAS-RICHTIGE-FENSTER.de. mit rele-
vantem Content versorgt. Zudem bieten sich fur die Nutzer diverse Abspriinge zu den
angeschlossenen Partnerbetrieben — zur Beantwortung von Fragen oder der Vereinba-
rung einer Beratung. So holt man die Bauherren dort ab, wo sie suchen und bringt sie zu
den Fachleuten fir Fenster, die sie suchen.

Erganzend dazu werden auch wichtige Themen wie die staatliche Férderung fir energe-
tische Sanierung und EinzelmaRnahmen am Bau ausgiebig behandelt. Aktuelle Foérder-
madglichkeiten fir den Neubau und die Sanierung privater und gewerblicher Bauvorhaben
werden Ubersichtlich zusammengefasst. Diese Ubersicht wird laufend aktualisiert und um
hilfreiche Tipps und Tricks erganzt, was bei der Beantragung von Fordergeldern zu be-
achten ist.

~Wir sind der Meinung, dass wir mit diesem Projekt zum richtigen Zeitpunkt in den Markt
gehen und so einen Marketing- und Vertriebskanal aufbauen, mit dem wir Bauherren on-
line zu all den Mehrwerten und Vorteilen von modernen Fenstern informieren. Anschlie-
Rend leiten wir sie an die Fachbetriebe weiter und kdnnen unsere Kunden so bei der Be-
ratung und dem Verkauf von Mehrwert-Fenstern aktiv unterstitzen®, sind sich Scholle und
Kéttering einig.

Uber VEKA und SEMCO:

Mit einem Jahresumsatz von tber 1,4 Milliarden Euro, der in Europa und auf drei weiteren
Kontinenten erzielt wird, ist die VEKA Gruppe offiziell Weltmarktfihrer im Bereich Kunst-
stoff-Profilsysteme fir Fenster und Turen. Mit Tochtergesellschaften in Europa, Asien so-
wie Nord- und Sudamerika, ist die VEKA Gruppe weltweit vertreten und bietet Arbeits-
platze fur rund 6.200 Mitarbeiter.

Die SEMCO-Gruppe ist mit rund 1.800 Mitarbeitern an europaweit 21 Standorten Kompe-
tenzpartner fur Glas in Fenster, Fassade und Interieurbereichen und zahlt zu den Taktge-
bern bei Fortschritt und Innovation in der europaischen Flachglasbranche. Die Gruppe
wird von der Semcoglas Holding im deutschen Westerstede gesteuert und mit zentralen
Dienstleistungen unterstitzt.

Weitere Informationen:

VEKA: Jurgen Herbe, Leiter Werbung, VEKA AG, jherbe@veka.com, 02526 29-4400

SEMCO: Jann Christian Hegewald, Leiter Unternehmenskommunikation (Marketing- und
HR-Service), Semcoglas Holding GmbH; j.hegewald@semcoglas.de, 04488-840-103
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Bildunterschrift 1

DAS-RICHTIGE-FENSTER.de ist nicht nur ein informatives und umfangreiches Informati-
onsportal fur alle Bauherren und Fensterinteressierten, sondern auch fir die Nutzung auf
nahezu allen mobilen Endgeraten optimiert.

Bildunterschrift 2

Auf DAS-RICHTIGE-FENSTER.de kénnen sich private und gewerbliche Bauherren aus-
fuhrlich Uber alle Aspekte rund um die Themen Fenster, Glas und Profil informieren, damit
sie anschlieRend mit einem guten Gefuhl die richtige Kaufentscheidung treffen.

Bildunterschrift 3

Der Fenster-Inspirator fuhrt die Nutzer in acht Schritten intuitiv durch tageslichtdurchflutete
Wohn- und Arbeitswelten und im Anschluss zu einem auf der Plattform gelisteten Fens-
terfachbetrieb.



